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Checklista infor motet med banken

Banken har krav pa sig att ha god kinnedom om sina kunder, bedéma aterbetal-
ningsformaga, kreditrisk, sdkerheter for lanet etc. sa ju tydligare underlag ni kan
presentera desto enklare ar det for banken att kdnna fértroende och gora en effek-
tiv bedomning. Alltsa, ju mer féorberedda ni ar, desto stdrre chans till att ni nar i mal.
I vissa ldgen, tex storre 1an och projekt, kan det dock vara bra med en tidig kontakt
och dialog med banken innan ni tar skarpt méte om lan.

Utgangspunkten for banken &r alltsa att de behover bedoma ert projekt /verksam-
het, er som team och férmagan till aterbetalning, er ekonomiska hallbarhet, dvs att
ni har formaga betala alla era d&taganden. Nedan foljer en lista 6ver underlag och vad
som kan vara bra att forbereda infér motet med banken:

1. Vilka ar ni? Namn, bakgrund och kompetenser, teamet bakom

2. Varfor ni behover lanet? Sammanfattning + beskrivning 6ver vad lanet ska ga till
3. Affarsplan och/eller projektplan, ert nulige, vad hinder nirmaste tiden?

4. Stadgar

5. Registreringsbevis

6. Arsredovisning, resultat- och balansrapport for aret

7. Investeringsbudget

8. Resultatbudget

9. Likviditetsbudget

10. Ev kommentarer till budget

11. Riskanalys + mojligheter, tex att salja/0verlata om ni inte kan driva vidare?

12. Ev andra relevant underlag, avtal gillande mark /lokal etc.

13. Projektbeskrivning och ev bilder/ visualisering kan samlas i en samlad presentation

som ger en god helhetsbild av vad lanet ska bidra till att férverkliga

Fraga oss!

Ta garna hjalp med utformning av stadgar och férberedelser genom den kostnads-
fria radgivning som erbjuds av Coompanion, www.coompanion.se

Behover ni vagledning kring finansiering och underlag eller hjilpa att hitta sékerhe-
ter och 16sningar kring finansiering kan Mikrofonden vara till god hjalp.
www.mikrofonden.se
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