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Du dr VD fér Coompanion Skdne som
varit projektdgare for "Skdnska lant-
handlare - tillsammans fér framtidens
lokala service”. Varfér drog ni igang det
projektet?

- Skanska lanthandlare ar ett projekt i
samverkan med Leader Lundaland och Leader
MittSkane Utveckling med finansiering fran
Europeiska jordbruksfonden for landsbygdsutveck-

ling. Det pagick januari 2021-februari 2024, med syftet att starka lanthandlare
i Skane. Idén kom fran handlarna sjéilva. De hade en vision om att samla sma

oberoende handlare pé landsbygden i Skane for att stirka dem, 6ka deras lonsamhet
och skapa ett natverk dem emellan som pé sikt kanske kan véxa till en gemensam
organisation.

Vad har varit roligast med projektet?

- Det roligaste har varit att fa lara kdnna dessa otroligt drivna entreprenorer som gor
en stor samhéllelig insats i de sma byarna dér de finns. De flesta kanske inte tinker
pa hur viktig en levande lanthandel ar fér en bygd. Det ar navet i hela byn, en motes-
plats, en trygghet, en killa till gemenskap och sammanhang for valdigt ménga.

Vilka har varit utmaningarna?

- Utmaningarna for handlarna under dessa dryga tre ar har varit manga. Forst kom
pandemin med strdlande affarer och vildigt mycket extra jobb for lanthandlarna.
Sedan kom skenande elpriser och inflation med 6kande priser som gjorde att manga
kunder i stallet handlade ndgon annanstans an i sin lokala butik. Under hela denna tid
har vara lanthandlare dock hallit samman och stdttat varandra sd gott de har kunnat.

Tillsammans med lanthandlarna har ni férsékt fanga tips och erfarenheter. Berdtta!
- Det finns ingen one size fits all nar det galler att driva lanthandel. Men i den har
skriften och i vér film om projektet har vi and4 forsokt sammanfatta erfarenheter, rad
och tips fran vara handlare och projektet. Vi hoppas det kan ge inspiration till fler att
verka for lanthandlarna - i Skdne och resten av landet!

Se en kort film om projektet Skanska lanthandlare
och ladda ner var lanthandlarbingo. \

coompanion.se/skane/skanska-lanthandlare
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Stotta skansk lanthandel — vinn
500 kronor i Lanthandlarbingo!

Nu har du chansen att ha kul, kanske testa nagot nytt och dessutom uppleva Skane
fran sin basta sida. Och dessutom har du chansen att vinna ett presentkort till ett
varde av 500 kronor pa den lokala lanthandeln. Inte illa, va? Lanthandlarbingo ar ett
initiativ for att stotta den viktiga, lokala naringen som bade fyller en stor samhalls-
funktion pa orten och bevarar det genuina Skane. Lycka tilll
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Drommer du om att starta “‘g‘

och driva lanthandel?
- Vi guidar dig pa véigen

Lanthandlarna i Skane vittnar om att det ofta kinns som véarldens roligaste jobb

att driva lanthandel, men det ar ocksa en tuff utmaning som kraver tid, enga-
gemang, kreativa idéer och problemldsningsforméga. For manga ar det en del av en
livsstil, snarare &n ett jobb. Manga betonar ocksa att det ar skont att vara fler som
hjalps at.

1 Var klar over ditt varfor!

= Varfor vill du/ni driva lanthandel?

= Hur ser din/er lokala férankring ut?

= Vilka resurser har du/ni i form av natverk, tid, kapital och andra resurser?
= Vilka mdjligheter och vilka utmaningar ser du/ni pa kort och 1ang sikt?

Tank garna till om drivkrafter pd egen hand och diskutera med andra som redan
har tagit steget, for att undersoka om lanthandlare ar ett uppdrag som matchar
dig/er och era framtidsdrommar.

2 Hitta ratt koncept och organisationsform
Att gé fran idé till uppstart innebar mycket jobb, s glom inte att be om hjalp:

= KONTAKTA EN RADGIVARE. Att starta foretag, oavsett bransch, innebar oftast en
hel del nytt att sétta sig in i. Vi pA Coompanion stottar dig hela vigen fran idé till
din forsta kund. I samband med féretagsregistrering guidar vi kring val av fore-
tagsform, organisering, skattefragor, moms med mera. Du kan dven fa radgivning
pa teman som marknadsforing, prissattning, bokforing och annat som du undrar
over. Radgivningen ar kostnadsfri och vi skraddarsyr den utifran dina forutsatt-
ningar och behov.

= UNDERSOK VILKA GROSSISTER SOM PASSAR LANTHANDELN. Hor av dig till de
grossister som du ar intresserad av att ansluta dig till. De har expertis kring han-
del och att driva butiker och kan definitivt ge dig en god skjuts framét. De kan
ocksa ge exempel pa valskotta butiker som du kan besoka.

= TA KONTAKT MED ANDRA LANTHANDLARE. Bra idéer ir till for att 1anas! Ak runt
och rekognosera och leta efter goda exempel pa sociala medier - det maste inte
bara vara i ditt naromrade. Fraga om de har tid att satta sig ner en stund med dig
eller om du far gé vid sidan av dem i verksamheten. Far du god kontakt kan ni bli
en del av varandras natverk for erfarenhetsutbyte och inspiration.



Att man som lanthandlare erbjuder andra tjanster an enbart butiksdelen ar
mer regel an undantag. Det kan till exempel rora sig om:

3 Bygg en hallbar verksamhet som star pa flera ben

= OMBUDSVERKSAMHET - ATG, apoteksutlimning, systemutlimning, paketut-
lamning. Denna typ av tjanst Okar tillstromningen av kunder in i butik avsevart.
Viktigt att tdnka pa ar att vissa av tjdnsterna kraver att personalen ar licensierad
for att utfora tjansterna. Detta kan paverka utbudet av extrapersonal.

= CAFEVERKSAMHET OCH/ELLER FORSALJNING AV FARDIGA LUNCHRATTER. En café-
del forstarker lanthandeln som en motesplats. Att laga mat ar ett bra satt for att
ta hand om svinnet som uppstar i butiken.

= TJANSTER TILL KOMMUNEN. Kan lanthandeln assistera hemtjénsten med inkop
till kommunens brukare eller kanske leverera lunch till kommunala arbetsplat-
ser? I sd fall ar det lage att undersdka mojligheten med kommunal upphandling.

= DRIVMEDEL OCH BILTVATT. Drivmedel ar ett tveeggat svird. Boende pa lands-
bygden ér i de flesta fall beroende av sin bil men det ar svart att fa ekonomi i att
sélja driviedel. P4 vissa orter ar dock pump vid lanthandeln ett méste ur ett rent
serviceperspektiv.

= UTHYRNING AV SLAP ELLER EFTERFRAGAD UTRUSTNING. Manga lanthandlare
vittnar om att mojligheten att hyra slap ar ett uppskattat inslag. Andra har satsat
pa uthyrning som hjalper kunderna att ta sig ut i narliggande natur och miljo,
till exempel cykeluthyrning med lokal cykelkarta. Skidor, vandringskit eller talt?
Kanske ser du ett behov i bygden som du kan mota med uthyrningsverksamhet.

= LOKALA ARRANGEMANG. Lanthandlare bjuder ofta in till egna arrangemang, eller
valkomnar andra aktorer att lagga sina arrangemang hos dem. P4 sa sitt skapas
ett kundflode och starker handelns roll som knutpunkt i byn.

= UTHYRNINGSVERKSAMHET AV LOKAL/FASTIGHET. Att bedriva uthyrning av fast-
igheter ar ett vanligt forekommande komplement for lanthandlarna och ar en
stabil inkomst vid sidan av butiksintékterna. Kanske kan ni hyra ut ett kok for
foradling av lokala ravaror, kontorsplatser i ett co-working space eller ett verk-
stadsutrymme beroende pé hur forutsattningarna pa platsen ser ut?



DROMMER DU OM ATT STARTA LANTHANDEL?

q Kroka arm med andra!
Att né framgang med lanthandeln ar ett samspel med manga:

= STARTA TILLSAMMANS. "Det blir roligare att vara pa jobbet om man far g dari-
frén ibland”, som Eva i Linas och Evas Lanthandel uttrycker det (s 10). Ar man fler
vet man att den andra skoter allt nar man ledig och man kan ocksa komplettera
varandras kompetenser.

= LAT BYGDEN VARA MED OCH INVESTERA. Ta inspiration fran lanthandlarna
i Onnekop (s 13) och Huaréd (s 16), dir bygdebolagen tog éver butikerna genom
att erbjuda ortsinnevinarna deldgarskap. Deldgarskapet skapar 6kat engagemang i
butiken, och bygden far vara med och utveckla den service de behover i byn.

= UTAN KUNDERNA - INGEN LANTHANDEL. Var lyhord for dina kunder och deras
onskemal. Se till att de far veta att du &r ny i butiken och att du girna vill ha deras
asikter om vad de onskar gillande sortiment, Oppettider, extratjanster med mera.

= BYGG EN STARK PERSONALGRUPP. Att bemanna en lanthandel kraver ofta for-
magan att kunna arbeta sjalvstandigt, samtidigt som det dr avgdrande med ett
starkt team dar ni kompletterar varandra. Ni kommer tillbringa mycket tid till-
sammans, sa se till att ha kul ihop!

= SKAPA UNIKA PRODUKTER OCH ERBJUDANDEN TILLSAMMANS MED LOKALA
LEVERANTORER. Kottlada eller prisvird potatis fran garden intill, en 6l fran
bygden och lokalt odlade snittblommor ar nadgra exempel pa produkter du kan
hitta hos olika lanthandlare. Vilka samarbeten ar mdjliga omkring dig?

= SAMARBETA MED FORENINGSLIVET. Det finns garanterat satt som lanthandeln
och idrottsforeningen, byarddet eller den lokala scoutféreningen kan vara 6mse-
sidigt hjalpta av varandra. Har man féreningarna med sig sa fir man automatiskt
lokalsamhallet med sig pa ett helt annat sétt.

= UPPMUNTRA LOKALA FORETAGARE ATT HANDLA HOS DIG. Erbjud dem moijligheten
att ha ett konto och handla pé faktura hos dig. Handlar de for sitt foretags bruk
i butiken sa okar chansen att de ocksa handlar for privat bruk och vice versa.

Sprid ordet om vad ni har pa gang
5 Som lanthandlare ar det utan tvekan det personliga motet i butiken som ar

det viktiga. Du behover fa dina kunder att kinna sig vialkomna och ge dem
lusten att komma tillbaka. Lokal forankring ar inte sillan avgérande for att lyckas.
Manga lanthandlare satsar ocksé pa att formedla det personliga tilltalet till en
storre publik genom hemsida och sociala medier. Genom att folja andra handlare,
kan du hitta inspirationen att sjilv komma igdng. Inom projektet Skinska lanthand-
lare har vi tagit fram konceptet Lanthandlarbingo, som kan arrangeras vir/sommar
samt host/vinter. Ensam kan inte gora allt, men tillsammans ar det mojligt att gora
en storre kampanj pa sociala medier. Kanske kan du hitta ett liknande samverkans-
projekt i ndgot av de sammanhang dar du verkar, eller s ar du vilkommen att lana
konceptet med bingobrickorna! (Se sid. 3)



DROMMER DU OM ATT STARTA LANTHANDEL?

Var nyfiken pa framtiden
6 Hur ser morgondagens lanthandel ut? Att lanthandeln har spelat en viktig
roll historiskt kan ménga vittna om. Vilken roll lanthandeln spelar framover,
ar upp till oss!

Négra exempel pé vad skanska lanthandlarna utforskar just nu ar:

® Meroppet/obemannade Oppettider

® Webbshop for utkérning av matkassar
® Kok for foradling av lokala ravaror

® Konferensverksamhet

Ett bra satt att fortsatta utvecklas ar att bygga ett nitverk av lanthandlare
och testa nya idéer tillsammans.

To el av glery
frin anda, delary av Sverigel

Projektet ServicelLyftet drevs av Coompanion ar 2018-2022
i samverkan mellan regionerna Kalmar, Ostergétland, Orebro,
Vastmanland, Jamtland och Gavleborg. Syftet med projektet var att hjdlpa
till att bibehalla och utdka service pa landsbygden med hjalp av
nya digitala I6sningar. Pa projektsidan finns bland annat handboken
"Att skapa livskraftig lanthandel med hjalp av digitala I6sningar”,
informativa filmer och annat material.

coompanion.se/gavleborg/projekt/servicelyftet
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LAR KANNA VARA LANTHANDLARE

NILSSONS LIVS

“lag tror journalisterna blev berorda over
hur mycket vi litar pa varandra hér och

lyckades fanga den kéinslan”

Via en kund i Bjérnstorp fick en journalist och en fotograf pa Sydsvenskan

hora talas om Roger Nilsson, som driver Nilssons livs - en lanthandel pa hjul.
- De horde av sig och sa "du maste ha manga gamla historier och sa” och

undrade om de fick félja med i bussen en eftermiddag fér att skriva och filma.

“Javisst”, svarade jag. Filmen spreds och var tillslut
uppe i en kvarts miljon visningar. Jag fick fler sms
an jag hade mojlighet att svara pa, berattar Roger.

"En lastbil fylld med matvaror och medmaénsklighet”
Sé& beskrev Sydsvenskan Roger Nilssons livs efter att
de foljt med pa tur med bussen och upplevt moten
mellan honom och kunderna.

- De sa att de skulle folja med en timme, men det
blev en hel eftermiddag. For varje plats vi besokte dok
det upp fler och fler historier, sager Roger.

Néar han pratade med journalisterna berattade de
att filmerna som de lade upp brukade ha mellan 1 och
10000 visningar, men antalet vaxte. Efter tva veckor
hade en kvarts miljon visningar passerats.

- Det blev all-time-high i visningar! Jag tror journa-
listerna blev berorda over hur mycket vi litar pa var-
andra hir och lyckades fanga den kanslan. Att en tant
gav mig koden till sitt kort, sd att jag kunde sla in den.

ROGER TIPSAR!

e Kom till kunden
- ha lanthandeln pa hjul

@ Se till att synas och horas
- lat en journalist ta rygg
pa dig

e Salj lokala varor - i Rogers
fall 6len Nilssons nolla och
Lanthandlarns Guld

e Var lyhérd mot kunden och
fa dem att bli delaktiga i
sortimentets utformning

e Na ut till nya kunder
genom digitalisera verk-
samheten

e Var aktiv i lokala Facebook-
grupper nara dig

Det hade de aldrig sett handa i Lund, fastan det ar sd ndra. Men det rader ju ndgon
slags terrorbalans. Om jag inte skoter mig, sa ar jag ju inte valkommen tillbaka.
Samma tillit som finns kring att dela koder, tycker Roger man ska visa kring

manniskors berattelser:

- Det ar viktigt att ha en bra kontakt med journalisterna. Sa att de stimmer av vad
som ar okej att skriva och att de har uppfattat historien ritt. Jag brukar siga att de kan
ringa om de har fler frigor och sé ar det bra att fa 1dsa artikeln innan den publiceras.

Artikeln publicerades i borjan av mars och gav mellan 2 och 300 uppskattande

sms per dag medan filmen delades vidare.

- Min fru betonade att jag behdvde svara pa alla och sa att hon skulle hjélpa till
med det, men till slut gav till och med hon upp, minns Roger.
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Roger Nilsson driver en lanthandel pa hjul, Nilssons Livs. Verksamheten
startade 1963 da hans far Sigfrid kopte en folkvagnsbuss fér att kéra ut bréd och kakor fran bageriet

i Veberdd. Idag méter Roger mellan femhundra och sexhundra kunder i veckan dd han levererar mat i
cirka 20 byar i Skane. Just nu dr fokus pa att digitalisera verksamheten med hjdlp av en webbshop, men
det dr det personliga métet som gér verksamheten s omtyckt. FOTO: STEFAN LINDBLOM / HBG-BILD

Manga som kommer in till bussen for forsta gangen, till exempel sommargéster,
sager att de har tagit del av historien via media. Det ger en bra ingdng till samtal.

- Sen lar man sig knepen. Till exempel brukar jag tipsa om att vi har var egen
alkoholfria 61, Nilssons nolla och Lanthandlarns Guld, och andra lokala varor. Om de
stannar i tva veckor, s har man chansen att hava in ett storre kop med mat till vecka
tva. Det ar inte forran kunden kommer tillbaka som man vet att man gjort ett bra jobb.

Artikeln hos Sydsvenskan gav ocksa ringar pa vattnet pa sa sitt att fler ville be-
ratta om verksamheten. Till exempel horde ICA-kuriren av sig.

- Dér glomde jag tyvarr mitt eget rdd om att korrldsa, sa journalisten rdkade
skriva min frus andranamn istéllet for féornamn. Hon frdgade om jag hade gift om
mig! berattar Roger med ett skratt.

Eftersom tidningen bara gar ut till prenumeranter nu for tiden bad han om négra
exemplar som han kunde kora ut till kunderna som blev omndmnda, som ett tack
for deras medverkan.

- Jag brukar tipsa journalisterna vidare om att kora till de andra lanthandlarna
ocksé. Det finns fler platser och fler historier!

Under projektet Skanska lanthandlare har Roger fatt stod med att implementera en
webbshop, som vid intervjutillfallet borjar bli klar for lansering. Det har varit ett stort

Ta del av
jobb med att digitalisera verksamheten och han hoppas att satsningen kan ge fler Sydsvenskans
kunder lingsmed bussens korvag. artikel och

7 film hir.

- Nu &r ju bara fragan hur jag ska nad ut med ordet denna gang,
funderar han, sa att folk vet om att webbshopen sldpps. Det far nog
bli Facebook och fysiska skyltar pa bilen. Det finns lokala
Facebook-grupper for alla byar, som ar bra att kanna till.

&




LINA & EVAS LANTHANDEL

“Det dir det bdsta vi gjort att vara tva
- att ha nagon som hejar och peppar”

Att driva lanthandel ar varldens roligaste jobb och det blir annu roligare om
man ar tva som hjalps at. Det menar Eva Andersson som drivit Lina & Evas
lanthandel tillsammans med Lina Hultgren under elva ar:

- Jag ar valdigt driven och nar jag gor nagot jag alskar har jag latt for att
bara kora pa. Men det blir roligare att vara pa jobbet om man far ga darifran
ibland. Ar man tva vet man att den andra skéter allt nir man &r ledig.

Det ar augusti 2024 och Eva Andersson gor sin
sista minad som lanthandlare.

- Det har verkligen varit varldens roligaste jobb
och ar det fortfarande. Jag har inte dngrat en
sekund! Det ar bara det att jag kdnner att jag vill
testa ndgot annat efter elva ar, sdger hon.

Under sina ar som handlare har hennes intresse
for ekonomi och bokforing vuxit och nu har hon
ett ar kvar pa utbildningen innan hon blir fardig
redovisningskonsult.

Men hur var det egentligen det borjade med
lanthandeln? Eva minns tillbaka:

- Fran allra forsta borjan, ar 2010, startade Lina
med sin granne Petra. Det var ett stort steg att
ta sjalva, sarskilt med sma barn. Jag blev anstalld
och jobbade extra hos dem. Tre &r senare skul-
le Petra flytta och jag fick frigan om jag ville ga
in som deldgare. Just dar och dé fungerade det
perfekt! Jag ville flytta hem till byn och bdda mina
foraldrar ar foretagare, sa det kiandes inte sa
skrammande. Vi hade kvar samma bolag och bytte
bara namn.

Eva och Lina brukar fa frigan om de var vanner
sedan innan, men de hade ofta jobbat olika tider
och kénde varandra inte jattebra.

- Nu med facit i hand kan jag siga att vi kom-
pletterar varandra val och drivs av en gemen-
sam vision. Det ar ett socialt jobb med mycket
utvecklingsmojligheter, sager Eva.
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TANK PA DETTA NAR
NI AR TVA SOM DRIVER
VERKSAMHET IHOP

o Skriv ett kompanjonavtal.
Det finns bra mallar pa
natet. Allt kanske kanns
tydligt i borjan, men
saker kan handa langs
med vagen och da ar det
bra att ha pa papper vad
som galler.

e Prata igenom bade
drivkrafter och det
praktiska arbetet. Varfor
gor jag detta? Vad vill jag
med detta? Hur mycket
vill jag jobba? Vill ni bada
ga in 50/50 med tid, dela
pa helger och sa vidare,
eller ser fordelningen
annorlunda ut? Nagon
kanske vill ga in ekono-
miskt, men inte lagga
tiden - da ar det bra att
skriva ner det.

e Ha rak kommunikation.
Ta upp saker direkt och
ga inte och bar pa grejer.
Det skapar forutsattningar
for att hitta I6sningar
tillsammans.



“Att driva lanthandel ér kul men inte den mest Ibnsamma verksamheten.
Vart fokus har varit hallbarhet. Hallbarhet for sin egen del som féretagare
uppndr man genom att kunna stinga av ibland och ténka p@ annat. Det
har vi lyckats med tack vare att vi varit tva som delat pG ansvaret”, berdttar
Eva Andersson. Tillsammans med Lina Hultgren har hon drivit Lina & Evas
lanthandel i Killhult under dren juni 2013 - augusti 2024, innan det nu dr
dags att gd vidare till nya utmaningar som redovisningskonsult.

Fran start har verksamheten drivits fran insikten att de aktivt mdste locka kun-
der:

- Vi har satsat pd lokala leverantdrer och grillkvéllar, som ett sdtt att locka till
byborna. "Kom och grilla korv och umgas en gang i manaden!”. Det behover inte
vara svarare an sd. D4 sprids ordet och arrangemangen vaxer alltmer, forklarar
hon.

Bade Eva och Lina har ocksd engagerat sig ideellt for byn, i byféreningen och
. inom idrotten.

“Skaffa en kompanjon - For oss ir det vildigt naturligt att
och kroka arm med fle r"" engagera oss. Det finns en stark sam-

manhallning har for vi vet att det ar
lite tuffare villkor pd landsbygden. Allt &r inte lika serverat, utan vi maste hjilpas at
med aktiviteter. Beroende pa plats sa finns det ju olika mojligheter, men det finns
nog inte nagon by i Sverige som har ko in pa ideella resurser. De tar nog bara emot
med Oppna armar om man inte redan ar engagerad men vill bli, menar Eva.

Fran byforeningens sida inser man vikten med lanthandeln som en samlingspunkt
och motesplats. Om det bandet inte finns f4r man vara lite proaktiv, beratta att
handeln finns och frdga hur man kan ge service.

- Ett satt kan till exempel vara att prata med byns foretagare och tipsa om att de

kan ha ett konto i lanthandeln och sedan fa betalningen pa faktura varje ménad,
tipsar Eva.
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Lina & Evas lanthandel samarbetar med 30-40 lokala leverantérer under dret och satsar mycket pa events.

Deras grillkvillar som hdlls sista onsdagen i manaden dr populdra. Kvdllarnas teman dr allt ifran
“Barnens grillkvéll” till “Country-grillkvall med livemusik & linedance”. Att bjuda in till trdff med veteranbilar
och -mopeder drar ofta storpublik. "Det bésta med att driva lanthandel dr alla méten med mdénniskor.
Inte bara att du trdffar kunderna varje dag, utan ocksa leverantérer, medarbetare, representanter fran
byn, vénner och grannar. Det dr som ett kinderdgg - det dr en spdnnande 6verraskning vem som kommer
in genom dérren frdn en dag till ndsta!” menar Eva Andersson.

Den nara kontakten med byn och kunderna innebar ocksa att olika former av
hjélp ofta finns narmare an vad man forst tror.

- Mitt framsta tips som lanthandlare och foretagare ar att vaga fraga och be om
hjalp. Om man vagar fraga s kan man ratt var det ar hitta hjélp fran ibland ovantat
hall. Kanske finns det ndgon i byn som ar supervass pd IT eller ndgot annat och kan
fixa ett problem med ett par klick istéllet for att man sjalv sitter och funderar pa
samma sak alltfor lange, sager Eva.

Till den som funderar pa att starta lanthandel, men inte har tagit steget dnnu,
tipsar Eva om att ta kontakt med andra liknande butiker och frdga om att fi komma
for att ga bredvid, testa pa alla sysslor och bolla idéer:

- Vi har varit runt hos andra och fétt inspiration och vi har dven vilkomnat de
som vill starta eller utveckla sin lanthandel. D& far man ett natverk som man kan
dra nytta av pa massor av satt!
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ONNEKOPS LANTHANDEL

“Ndr vi salde lokalt odlad potatis for
10 kronor kilot kom manga nya ansikten

till butiken”

P& 80-talet fanns det tre butiker och fyra bensinmackar i Onnekép. Idag ar
Sveriges livsmedelshandel beroende av tre stora aktérer och Onneképs
lanthandel maste hitta kreativa vagar for att fortsatta finnas och verka.

- Sedan tre ar tillbaka driver vi lanthandeln som en bygdeagd butik dar den
som vill kan bli delagare. Vi har jobbat mycket med lokala varor for att géra oss
mer fria och sjalvférsérjande, berattar Cecilia Persdotter som ar butiksansvarig.

Lanthandeln i Onnekop har funnits sedan 1912. Den har
haft olika 4gare och varit stingd under perioder. Tack vare
ett samarbete med Leader och kommunen kunde en LEA
- lokalekonomisk analys - goras, som blev grunden till idén
att driva butiken vidare med ett bygdebolag som agare.

- Man salde andelar fér 500 kronor styck med malet att
fa ihop till kontantinsatsen for inkop av fastigheten. Pa sa
satt blev det tydligt att det fanns ett konkret
intresse av att ha butiken kvar, férklarar Cecilia.

Lanthandeln drivs i bolagets regi sedan juli 2021.

I januari 2022 flyttade Cecilia till byn och borjade
arbeta i butiken, dar hon nu ar butiksansvarig:

- Jag visste att jag ville ut pa landet men var osaker
vart, for det kan ju bli ensamt ocksé. Jag s6kte den har
tjansten och flyttade hit utan att kinna nagon och nu
kanner jag typ alla har. Det basta med att driva lanthan-
deln ar just det - alla samtal och méten. Och frdgan om
mat och klimat engagerar mig jattemycket!

Alla handlar inte allt i lanthandeln, men den gor
ndgot med byn, tror Cecilia:

- Min uppfattning dr att Onnekop ér ett speciellt
omrade. Det ar som en liten bygata och det finns
valdigt mycket foreningsliv och manga som jobbar ideellt.
Utan det och utan lanthandeln skulle byn
kénnas dod.

MOT UTMANINGAR
MED LOKALT
ENGAGEMANG

Hosten 2021 hojdes elpriset
rekordhégt och Onneképs
lanthandels fasta avtal gick
ut samtidigt, vilket héjde el-
rakningen till 30000 kr jam-
fort med 12000 kr samma
manad aret innan. Eftersom
marginalerna redan var
sma, var det ett hart slag for
verksamheten. Losningen
blev att anordna ett “el-vent”
dar folk i bygden stéttade
genom att skanka vad de
kunde - till exempel en
kubikmeter ved, hundpass-
ning eller ett surdegsbrod.
Manga skankte och kopte
sedan nagon annan grej, da
gavorna auktionerades ut.
P4 sa satt samlades 70000
kr in, for att tacka elrékning-
arna, och verksamheten
kunde leva vidare.

Har finns istallet en livaktig idrottsforening, Onnekdps byaféreningen som
driver pub varje fredagskvéll och kulturhus med berattarkvéllar och livemusik.
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I januari 2022 flyttade Cecilia Persdotter till Onnekép, fér att arbeta fér
Onneképs lanthandel. Idag dr hon butiksansvarig och éven ideellt aktiv som ordférande i bygdebolaget
som driver verksamheten. “Det som jag dr mest stolt dver dr att vi finns fortfarande. Att det finns en lant-
handel hér! Det har ju varit manga som lagt mycket ideell tid”, sammanfattar hon.

Stor sommarfest, loppis och midsommarfirande ar andra stdende inslag som byns
ideella engagemang ger.

-  uppstarten gjorde vi enkater for att ldra kdnna vara kunder och se vad de
onskar fran just lanthandeln, men det viktigaste ar alla personliga samtal. Nagon
kan komma och sédga "Jag vill att du ska kopa in rostad 16k”. Det behover inte vara
svarare an sa, tycker Cecilia.

Att ha paketutldmning och vara ombud for Systembolaget och Apoteket ar ndgra
satt att skapa fler anledningar att komma till butiken utover det vanliga sortimentet.

- Nar vi salde lokalt odlad potatis for 10 kronor kilot spreds ordet snabbt och
manga nya ansikten kom till butiken, minns Cecilia.

Samarbetet kring potatisen kom till efter att en bonde i ndiromradet kom in och
fragade om han kunde sélja den direkt till dem. Pa sa sétt fick han mer betalt och
butiken fick samma marginal som de brukar ta for lokala varor, medan kunderna
fick billig lokalodlad potatis.

Cecilia betonar att det ar ett jatteproblem att livsmedelshandeln annars ar bero-
ende av tre stora aktorer:

- Som liten lanthandel far vi dyrare inkopspriser. Det ar billigare for oss att ta
bilen och kora till Willys som har lagre utpriser an vad vi har inpriser.

Ett satt att forsoka gora sig fri frAn det, ar att fortsatta utveckla sortimentet av
lokala varor. Utmaningen da ar att det latt blir varor som sétter guldkant pé varda-
gen som till exempel honung, kolor och cider, forklarar Cecilia:

- Vi vill kunna erbjuda dven basvaror som potatisen, 4gg och mjolk, men for
manga av de produkterna finns det ofta harda miljo- och hélsoskyddsregler. Vi har
inte mojlighet att sdlja agg till exempel for det ar mycket krav kring det. Sa de saljer
fran sin gard, men inte fran var butik.

14



R

Vad det giller mjolken drommer de om att ha en liten pastoriseringmaskin.

- Da skulle det bli lanthandel pé riktigt! Vi skulle kunna sélja mjolken utan att ga
omvagen via Skdnemejeriet, som ags av Lactalis group i Frankrike, utvecklar Cecilia.

De skissar ocksa pé att ta fram ett livsmedelsgodkant kok. De vill laga mat av det
svinn som uppstar i butiken och skulle ocksa vilja dela ost dar, som de dé skulle
kunna kopa in i storre bitar. En annan idé ar att hyra ut koket till odlare som vill
foradla sina varor.

- Det ar viktigt for oss att arbeta aktivt for att ha en bredd i utbudet av varor.

Vi vill ha négot for alla, bade for dagsturisterna och for de pensiondrer som bor i
byn, resonerar hon.

Pa sa satt blir lanthandeln en motesplats, men ocksa ett praktiskt satt att arbeta
for sjalvforsorjning.

- Prepping ar pa tapeten. Vi ska oka sjalvforsorjningsgraden i samhallet men vi ar
inte sjalvforsorjande alls - vi maste ha diesel till allt. Om transportsystemet slutar
fungera star butikerna tomma, konstaterar hon.

Bade Onnekdps lanthandel och Cecilia verkar ha tagit sig an utmaningen att
grava dar de star och en sak ar sdker - det ar ett 1angsiktigt arbete.

- Jag trivs sa bra hér! Nu vill jag aldrig flytta harifran, siger Cecilia.

Tack vare en dialog med Region Skéne har Onnekops Lanthandel kunnat soka
Tillvaxtverkets glesbygdsstod under 2023 och 2024, ndgot som har skapat ckad
trygghet och lite arbetsro.

- Det har gjort jattestor skillnad! Det ar en stor anledning till att det kan kénnas
lite lugnare i arbetet med att driva verksamheten vidare nu, avslutar hon.

BAKGRUND: LEVANDE ONNEKOP

Genom initiativ fran lant-
handelns forra agare blev
leaderprojektet Marknads-
platsen Onnekép startpunkt
for resan till ett gemensamt
agande av Onneképs lant-
handel. En lokal karngrupp
bildades och 2018 konsti-
tuerades féreningen Le-
vande Onnekép, for hallbar
landsbygdsutveckling, vilken
ar det nuvarande juridiska
paraplyet for projektet.

Manga eldsjalar och volon-
tarer ar grunden i arbetet
och Leader MittSkaneUtveck-

ling och Réstanga tillsam-
mans har varit viktiga mojlig-
gOrare och inspirationskallor
liksom Coompanion och
Holma folkhdgskola (kurs

i sociokrati), lanthandlare i
Skane, olika studiebesok och
moten med lokala grupper
bade i Sverige och utom-
lands.

2020 borjade foreningen
Levande Onnekdp sélja an-
delar for att kunna starta ett
bygdebolag. En andel kostar
500 kr varav 499 kr ar inves-
teringsbidrag. Da forening-
en 2021 fatt ihop tillracklig
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summa av andelsforsaljning
och olika lokala evenemang
skapades Onneképs byg-
debolag AB. Féreningen
Levande Onnekdp star som
agare till mer an halften av
andelarna (kallat Réstanga-
modellen).

Bygdebolaget beviljades
1an fran Ekobanken, for att
kopa inte bara lanthandeln
utan ocksa den intilliggande
fastigheten som sedan 2020
fungerar som kulturhus och
drivs av foreningen Levande
Onnekép.



HUARODS LANTHANDEL

“Att driva lanthandel ar snarare
en livsstil an ett arbete”

Eldsjalarna bakom Huardéds lanthandel har bestamt sig. Det ska ga att driva en
fullsortimentsbutik som ar barkraftig i byn.

- Var tanke ar att det ska finnas allt som man behéver, livsmedel och kolo-
nial. De som drev butiken sist hade inte fullsortiment och det fungerade inte,
men vi rdknade pa det och konstaterade att vi borde kunna fa en omsattning
som ar barkraftig, berattar Ola Bengtsson, ordférande i den ekonomiska féren-
ing som driver handeln.

Det var ar 2009 som Ola Bengtsson och Sven Anderberg, tillsammans med andra
engagerade i Huardd, bestimde sig for att rddda byns lanthandel. Den hade drivits i
privat regi och bytt dgare nagra ganger. Nu bestamde de sig for att istéllet starta en
ekonomisk férening och silja andelar, dir en andel kostade 2 500 kr.

- Det var ju en chansning om det skulle fungera, men det var ju inte nigra jatte-
stora pengar vi gick in med. Det vi gick in med var tid, forklarar Ola.

Grundidén var att ha anstillda for att driva lanthandeln, men att bista med ideella
timmar. En butiksansvarig skoter drift och schemaldggning och 3-4 personer ar
timanstéllda.

- Det behovs en grupp pa ungefar fem personer som kan sté dar, for att klara
sjukdomar och semester och sa vidare. Forra veckan fick jag hoppa in nar det var
kris, men for det mesta snurrar det pa bra, tycker Ola.

[ styrelsen sitter fem personer for tillfallet, som valjs pa ett eller tva ar. Ola har nu
rollen som ordférande.

- Vi skiftar folk i styrelsen lite successivt och forsoker hitta en blandning mellan
kontinuitet och lite nytt blod. Sven, som ar var fastighetsagare, star for en stor del
av kontinuiteten, sager Ola.

Under dren har Sven bollat frigan med manga om hur butiken kan utvecklas. En
Din-X-mack drar folk till butiken och tvars om. [ samband med 10-4rsjubileumet 2019
invigdes aven en tillbyggnad som gjorde butiksytan dubbelt si stor med mjolk- och
gronsakskylar, ett beredningskok samt en ny ljus cafédel. Lanthandeln blev dven
handikappanpassad.

- Den satsningen blev av efter samtal med kommunens landsbygdssamordnare
och Lansstyrelsen Skadne, som kunde ge ett ekonomiskt stod till investeringen,
beskriver Sven.

[ koket jobbar nu en person en dag i veckan med att laga mat av det i butikens
sortiment som riskerar att bli svinn. Det gér att gora bestéllningar av catering och
ibland anordnas after work och andra arrangemang.
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Fér femton dr sedan startade Ola Bengtsson och
Sven Anderberyg, tillsammans med andra enga-
gerade, Huardds lanthandel. “Det var inte nagra
jéittestora pengar vi gick in med. Det vi gick in med
var tid", berdttar Ola som nu dr ordférande for den
ekonomiska férening som driver handeln.

- Det som hamnar i soptunnan ar dyrt och det bésta sattet vi har hittat for att
undvika svinn ar att laga mat av det, sager Ola.

Han betonar samtidigt att arbetet med att driva lanthandel ar vad det ar. Det
handlar om att sdlja matvaror, &ven om en AW dar man saljer rakmackor, en host-
marknad, férebyggande av svinn och andra satsningar kan ge en extra slant.

- Kan man inte sélja de ordinarie varorna, da blir det inget av det andra heller!
menar han.

Vad det galler viktiga milstolpar pa vigen sé ar det just tillbyggnaden och koket
det som utmarker sig mest. [ 6vrigt anser de att det har varit ett langsiktigt, idogt
arbete.

- Nar vi startade 2009 var det en omsattning p& knappt en miljon. Nu ar det
cirka 5 miljoner. Sa vi har ju lyckats 6ka omséattningen ratt sé rejalt, konstaterar
Sven.

- Ja, men det ar ingen guldgruva som liten aktor, betonar Ola. Det ar en strid hela
tiden for att kunna uppvisa ett nollresultat. Vi tillhér Axfood och de tycker sa klart
att det ar enklare att kora 25 pallar till Willys dn en mindre mangd till oss, d&ven om
vi onskar att det vore annorlunda.

P4 fragan vad de har for rad till andra som vill starta lanthandel ar Ola snabb med
sitt svar.

- Gor det inte for h-lvete! skojar han.

Sedan utvecklar han med att man visst kan starta, men att man ska vara beredd
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"Manga i Huaréd har ett engagemang och kan hjélpa till med det lilla. Och det dr ofta det lilla som
fordras”, sidger Ola Bengtsson som dr en av krafterna bakom Huardds lanthandel. Ett exempel pa ndr
smd insatser tillsammans gjorde stor skillnad var under pandemin, da volontérer engagerade sig for
att kéra ut matvaror till kunder som var sjuka eller tillhérde riskgrupper. Nu ndr samhdllet har 6ppnat
upp igen dr lanthandelns fikah6rna dterigen en populdr plats att samlas pa.

pa att man snarare valjer en livsstil 4n ett arbete, dar timlonen ar svar att f4 hog:
- Men alla brinner inte for timlonen, utan for hjartat och byn. Da ar det ett fan-

” o . tastiskt arbete! Det fordrar ratt manniska och
Sma insatser kan

man ska nog vara fran platsen for att det ska

tillsammans g Or@ funka.Ivart fall ir det kiinda figurer i byn som
stor S ki I I na d 1”7 star bakom kassan och bakom initiativet med

affaren. Folk kommer ibland lika mycket hit for
att prata ett par minuter som att handla. Ar det opersonligt s& kan de lika girna aka
till stan.

Att lanthandeln har en fortsatt viktig roll att spela de kommande aren, ar bade
Ola och Sven 6verens om. Inte minst som en motkraft till de nedskdrningar som
gjorts.

- Skolan ar nerlagd. Friluftsbadet star under nedlaggningshot och drivs ocksa av
foreningsfolk. Men féreningarna finns! Och lanthandelns fikahdrna finns! Hit kan

man alltid komma for att sitta och prata och ha det trevligt en stund, sammanfattar
Ola.
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LAR KANNA VARA LANTHANDLARE

HANDLAR'N DOSJEBRO

“Vi vill vara den lilla, gemytliga butiken dar
du har en bra kontakt med personalen”

- Idag ar det Melle-fredag, sager Sofia Westin.

Tillsammans med sin man Magnus Westin driver hon Handlar’'n Désjebro som
de beskriver som den klassiska lanthandeln i modern tappning. Har kan man
tanka bilen, handla mat och métas. Pa fredagar traffas exempelvis en grupp
seniorer under namnet "Melle-gdanget” fér att umgas och ata korv.

bygga fastigheter som skolor och LSS-boenden.
Nar Magnus kom 6ver en tomt dar det tidigare
legat en mack, blev han pdmind om tiden da
han som ung jobbade pa BP i Landskrona.

- Han hade haft en drém om att ndgon gang ha
en egen mack. Nu aktualiserades de tankarna, for
har fanns mojligheten att starta en tanka-sjalv-
mack och driva butik i lokalen intill, berattar Sofia.

Att 4ga verksamheten sjilv var dock inte ursprungs-
planen. Idén var att bygga en ny butikslokal, da den
forsta var helt nedgangen, och sedan hyra ut den.

- Flera var intresserade, men ingen ville ga in med
kapital. Da tankte vi att vi kan gora det sjalva och an-
stalla personal. Var butikschef Fredrik Stridsberg var
med fran start och ar en ovarderlig nyckelspelare for
oss och butiken, lovordar Sofia.

Ar 2017 6ppnade macken och aret direfter butiken.

- Vivill vara den lilla, gemytliga butiken dar du har
en bra kontakt med personalen. Vi kanner kunden
och de kanner oss. Vi tar garna emot onskemal - "Det
héar och det har handlar jag alltid - kan ni ta in det?”

- och vill erbjuda lokala leverantdrer som gor oss
unika. Den centrala punkten i byn, helt enkelt. Och ar
det ar ndgon kund som behover hjélp ut i bilen sa gar
vi ut och hjalper. Sana saker, beskriver hon.

Manga nya besokare blir ofta forvanade over att
platsen ar s& mycket mer d4n en mack. "Namen, detta
ar ju en jattefin butik!” r en vanlig kommentar.
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SATSA PA PAKET-
UTLAMNING FOR
ATT LOCKA KUNDER
TILL BUTIKEN

Det &r manga paket som
ska ldmnas ut hos Handlar'n
i D6sjebro som har paketut-
ldmning fran PostNord, DB
Schenker, DHL och Bring.
Med glimten i 6gat pamin-
ner de ofta pa sina sociala
medier om att hamta
paketen snabbt, till exem-
pel sa har: “Vill du vara var
superhjalte? Sa fort du far
en avisering om paket fran
oss, tveka inte, hoppa upp
fran stolen, pa med skorna
och spring det snabbaste du
kan hit! Du kommer vara var
egen pakethjalte”.



Handlar'n i Désjebro beskriver sig sjéilva som den klassiska lanthandeln i modern tappning. 2020 blev de
drets Handlar'n-butik i konkurrens med cirka 240 andra butiker och nu satsar de pd en utbyggnad med
en cafédel som ocksa har plats fér blommor, inredning och presentartiklar. Verksamheten dr familjedgd
och drivs av Sofia och Magnus Westin. Butikschef dr Fredrik Stridsberg (till vénster i bild).

- Nu har det regnat, men i ndsta vecka hoppas vi pa battre vader si att vi kan
gjuta grunden till en utbyggnad som vi har pa gang, forklarar Sofia. Det kommer
bli en cafédel som ocksa har plats for blommor, inredning och presentartiklar. Da
hoppas vi att det ocksa blir synligt pa utsidan att har finns s mycket mer!

Caféet kommer att ge moijligheten att sla sig ner en stund inomhus, istéllet for att
sitta vid borden utomhus eller kika en baguette i bilen, som ménga gor nu.

- Vi ar anslutna till Dagab som siger att man alltid ska ha ndgot som man ar sar-
skilt bra pa, aterger Sofia. Vi tanker att blommor och inredning ska vara en sadan
bit for oss. Man kanske kommer in for att hdmta ett paket - och s& koper man en
blomma eller ndgot mer.

Mat och livsmedel, drivmedel, slaputhyrning, ATG och Svenska spel, handplockad
inredning och blommor, AGA gasolautomat samt GDS-biltvatt skapar flera ben for
verksamheten att std pa. Via sociala medier foljer madnga vad som ar pa gang harnast,
da Sofia med personal uppdaterar sociala medier en till tva ganger i veckan. Utbygg-
naden skapar nyfikenhet, inlagg om att det exempelvis ar dags att boka bord till jul-
marknaden brukar ocksa delas och generellt gir det bra nar manniskor ar med i bild:

- Vi sjalva vill inte synas och fronta hela tiden, men kanske vill en kund vara med.
Da ar det fler som tittar och kommenterar!

P4 fragan vad som genererar nya idéer betonar Sofia vikten av att se pa de resurser
som finns och undersoka hur de kan moéta nya behov:

- Idén om biltvéatten fick vi eftersom vi ser att elbilarna 6kar och darmed raknar vi
med att efterfrdgan péd drivmedel gar ner. Men tvitta bilen behéver vi alla géra och
det ska man helst inte gora pa sin egen uppfart med tanke pd miljon. Lokalerna vi
anvander till det har varit bilverkstad innan, si dar fanns saker vi kunde ateranvan-
da i bygget av det nya.
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Hésten 2021 héjdes elpriset rekordhégt, vilket drabbade lanthandlarna hdart. Handlar'n i Désjebro har
mott krisen genom att investera i solceller pa taket.

Ett annat rdd som Sofia ger for att skapa ett innovativt team, ar att forsoka hitta
personal i olika dldrar som kompletterar varandra. Det ar viktigt for att exempelvis
kunna forutspa vilka produkter och satsningar som kommer att g& hem hos olika
kunder och mélgrupper:

- Jag har blick for exempelvis vilken blomma vér dldre generation girna véljer att
ta med till kyrkogarden, men om jag vill veta vilka trender som ar pa gang inom ett
annat omrade eller kanske i en viss aldersgrupp, sa ar det bra att kunna fraga fler
kollegor om det.

Fredagarna da kunderna bjuds in for att dta Melle-korv tillsammans, ar ett
koncept som Sofia och Magnus har hamtat inspiration frn i samtalen med Linas
& Evas lanthandel:

- [ var uppstart var Magnus ute jattemycket for att f& kunskap och idéer. Vi var
ju grongolingar och hade aldrig drivit butik tidigare. Eva och Lina dr n&gra av de
handlare som vi tycker gor ett jattebra jobb och som vi girna lyfter luren till for att
frdga "Hur gor ni?”.

Efter sex ars verksamhet ar det nu ofta Handlar'n Ddsjebro som blir kontaktade,
for att lyftas som ett inspirerande exempel. 2020 blev de drets Handlar'n-butik i
konkurrens med cirka 240 andra butiker och allt fler hor ocksa av sig for att lagga
arrangemang hos dem. Det kan vara allt ifrdn "byasnack” med politiker till att ater-
vinningsbilen vill vara uppstalld fér besok utanfor.

- Vi ar en tydlig samlingspunkt i byn tillsammans med Désjobro IF och Désjebro
Forsamling som ocksa samlar och engagerar byinvanarna. Vi vill vara en knutpunkt,
s& vi uppskattar ndr ndgon kontaktar oss for att komma ut och prata med alla som
bor hér, understryker Sofia.
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MATBODEN I STEHAG

“Snart kan vi erbjuda obemannade oppettider”

Stehag har blivit en mycket popular bostadsort for framfor allt barnfamiljer,
men samtidigt som Malin Olsson flyttade narmare byn med sin familj sa gick

lanthandeln i konkurs.

- Jag hade planerat att géra mina inkép dar och nar ingen ville ta tag i en
nyoppning sa bestamde jag mig for att gora det, konstaterar Malin som
numera ar butikschef med flera utvecklingsprojekt pa gang.

Lanthandeln stod stangd i 1,5 &r innan Malin Olsson
tog over och 6ppnade upp Matboden i Stehag:

- Det var ar 2010 och jag startade upp medan jag var
foraldraledig. Det passade bra, eftersom jag brukar
vara lite rastlds.

Efter fordldraledigheten hade hon en bra arbetsgivare,
som gav henne tjanstledigt medan hon fortsatte att fa
verksamheten i rullning.

- I borjan tankte jag mest “Det kan nog vara trevligt
att driva lanthandel”. Jag hade bilden att det ar en
leverantdr som man bestéller allting av och sé ar det
inte s& mycket mer med det. Jag angrar ingenting, men
det var ju mycket svarare och mer tidskravande an vad
jag forst trodde, sammanfattar hon.

Malin forklarar att hon har lart sig efter vagen och
anvant sig av “trial and error”:

- Jag ar inte radd for att forsoka. Ett steg fram och tva

GOR ENERGI-
BESPARINGAR
I BUTIKEN

Ett projekt som Malin Olsson
driver i butiken ar att géra
energibesparingar. Hon har
investerat i solpaneler och
batterier, bytt ut armaturer i
belysningen och kopplat om
en del kompressorer. “FOrr
képte man garna storre an
vad man behévde, for att
mota ett eventuellt framtida
behov. Nu ar det viktigare med
energibesparingen och att
kunna stanga av vissa helt och
hallet”, argumenterar hon.

tillbaka blir tillslut tvé steg fram och ett tillbaka. Det viktiga ar att det gar framat!
Samtidigt onskar hon att exempelvis kommunen kunde erbjuda battre radgivning
och lathundar kring hantering av tobak, mediciner med mera.
- Det ar mycket att sitta sig in i vad giller myndigheter och avtal. Som lanthand-
lare behover jag vara allt ifrdn personalchef till att kunna hantera ett fryshaveri.
Ibland 6nskar jag att jag vore utbildad kyltekniker, for det hade besparat mig mycket

pengar, menar hon.

Istéllet ar Malin utbildad kock i botten. En utbildning som ocksd kommer vl till
pass, da butiken erbjuder luncher som ar hemlagade fran grunden.

- Det ar sorgligt s mycket mat som slings i butiker idag, betonar hon. En av mina
anstallda ar jatteduktig i koket, sé vi hjalps at att ta tillvara pa svinnet. Jag har
kunskapen med mig dar om vad man kan gora och hur lange man kan anvanda en
vara efter bast-fore-datum. Féretag hamtar varm mat har varje dag.
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Malin Olsson beskriver Matboden i Stehag som en liten stormarknad

pa landet. Hér méts kunden av proffsig och personlig service och brett
sortiment pd liten yta. I utbudet finns fardiga smérgdsar, catering och
sldpvagnsuthyrning. Dessutom dr butiken ombud fér Postnord, Schenker,
Svenska spel och Bring.

[ butiken jobbar tre ordinarie och ett gaing ungdomar som stottar upp under
helger och kvéllstid. Genom projektet Skinska lanthandlare har de dven péborjat
en satsning med obemannande dppettider.

- Jag tror att det ar framtiden! Jag var i Spanien i somras och manga butiker har
inte bemannade kassor ens. Istallet har de en i butiken som skoter upplockning och
sé vidare. Det blir nog vanligare och vanligare, gissar Malin.

Samtidigt ar det ofta det personliga motet som uppskattas som kund vid en
lanthandel. Hur gar det ihop?

- Méten med alla manniskor och deras livséden ér det basta med att driva
lanthandel. Man foljer individer under en lng tid i deras liv och det ar fantastiskt
roligt. Mdnga, inte minst en aldre mélgrupp, vill vara sociala. Men det finns ocksé
kunder som kommer in for att handla nagot litet bara och dé passar det bra att
kunna handla snabbt pa egen hand, tycker hon.

Annu har butiken inte kort igdng med de obemannade éppettiderna, men sjilv-
scanningskassan anvands redan och har blivit uppskattad av minga.

- Men det har varit mycket jobb med att fa allt pa plats, beskriver Malin. Allt ska
synkas med den vanliga kassan och sa behdver man lagga till bilder, sa att kunden
ser och forstdr hur de ska gora nér de koper sina varor.

For att snart kunna erbjuda dven obemannade oppettider har ett sdkerhetssystem
med kameror installerats. Runt kassan gors en avsparrning av de varor som bara
kan kdpas under bemannade 6ppettider fran personal.

- Snart ar vi klara for att 6ppna, sdger Malin. Sedan fér vi justera allt efterhand
ndr vi ser hur det anvands och vad som behodver forbattras. Jag vill 6ka omsattning-
en till ndsta &r, sa att vi kan fortsitta jobba mot nya mal!
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TORNA HALLESTADS LANTHANDEL

“Vi vill géra nagot som kénns
genuint och drivs av gldadje”

Sommaren 2024 firade Torna Hallestad Lanthandel tio ar. Handeln som
ar 2014 bestod av livsmedelsbutik och bageri erbjuder nu en bredd av
verksamhetsdelar som alla syftar till att utveckla livet pa landsbygden.

- Idag driver vi restaurang, konferens, konsert, catering, konditori och
valdigt mycket mer. Det ar synergierna mellan de olika delarna som skapar
ett vinnande koncept, menar Erik Jonsson, ekonomichefen som ocksa jobbar
i butiken och i kéket.

Ar 2012 gick Villes Varumarknad i Torna Hillestad i konkurs. I flera decennier hade
familjen Wilhelmsson drivit lanthandeln, men nu blev konkurrensen fran
stormarknaderna for tuff. Butikslokalen 1ag 6de i ett ar innan nagra bybor bildade
ett bolag for att kopa upp fastigheten. 130 familjer blev delagare och skot till
kapital. Darefter kunde tva bybor hyra lokalen for att driva bageri och dagligvaru-
handel. Bolaget har vuxit med cirka 20 procent drligen och drivs sedan juni 2022
av Erik Jonsson, ekonomichef, och Oliver Hjort, verksamhetschef.

- Oliver ar en av mina basta vanner, berattar Erik. Vi har studerat i Grythyttan
och har ett mat-fokuserat driv, vilket syns i verksamheten pa olika satt. Har kan
vi driva foretag ihop och samtidigt paverka hur manniskor ser pa livsmedel och
handel.

Genom att ha lokala och ekologiska produkter som en sjalvklar del i den dagliga
driften och som viktiga fragor hos personalen, sprider sig engagemanget ocksa ut
till kunden, hoppas Erik. Under sommaren har gronsaksrummet varit valfyllt med
manga lokala rdvaror och han argumenterar for att det spelar roll vart konsumen-
ten véljer att gora sina inkop:

- Sattet vi handlar pa idag ar valdigt skevt. Som konsumenter gar vi ofta pa
kvantitet istéllet for kvalité och gynnar de stora producenterna som kan pressa
priserna. Képer man istdllet fankal hos oss far man héllbart producerade ravaror
och en levande landsbygd. Vi méaste lara oss att uppskatta det framfor den fankal
som endast har ett 1agt pris som séljargument.

Ambitionen for lanthandeln var tidigt att bredda verksamheten, da de sag att det
inte var ekonomiskt hallbart att enbart driva livsmedelsbutik och bageri.

- Fran start har vi testat s mycket som mojligt. Vad ar det som funkar? Vad ar
det var malgrupp och publik vill ha? Det giller att ha ndgon slags magkénsla, men
ocksa att vaga testa, vara beredd pa att jobba hart och inte vara radd for att miss-
lyckas. Utifran det har vi fatt en kinsla fér vad som gar hem, forklarar Erik.

Lattast ar det att locka kunder under sommaren och helger. En stor del av ut-
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Torna Hdllestads Lanthandel har fyllt tio Gr och drivs sedan juni
2022 av Erik Jénsson, ekonomichef, och Oliver Hjort, verksamhets-
chef. “Vi Gr néjda med verksamheten nu, men stravar alltid vidare
och hogre”, sager Erik. “Vi vill férvalta det som vi redan har och
godra det dnnu bdttre - knyta ihop sdcken pa ett dnnu bdttre sdtt!”

SA ORGANISERADES UPPSTARTEN FOR TORNA HALLESTADS LANTHANDEL

o I flera decennier drev
familjen Wilhelmsson lant-
handeln Villes Varumarknad
i Torna Hallestad. Men
2012 hade konkurrensen
fran stormarknader blivit

som var stor nog. Fastig-
hetsbolaget lyckades dar-
efter kdpa fastigheten med
malet att en ny lanthandel
skulle 6ppna igen.

av att leda och styra fore-
tag, som deldgare i bolaget.

® 2018 anslét sig Ola Liljen-
berg - med erfarenhet
som krdgare pa restaurang

e Efter att kopet gatt igenom Godset i Lund, kokschef

for svar och Villes lade ner.
Butiken lag tom och 6de i
ett ar.

@ For byborna blev det
uppenbart hur mycket en
lanthandel betyder. Nagra
bybor bildade darfor ett
fastighetsbolag dar 130
familjer blev delagare och
skot till kapital. Bolags-

bestamde sig tva bybor
for att ta steget och hyra
butikslokalen och bli lant-
handlare. Anders Hammar,
som drev Garagebageriet,
och Jens Formare, med
erfarenhet av att driva
vandrarhem, 6ppnade i
april 2014 byns nya lant-
handel.

pa Skanors Gastis och
souschef pa Grand i Lund
- for att driva och utveckla
restaurangen.

e Sedan juni 2022 har Oliver
Hjort rollen som verksam-
hetschef och Erik Jonsson
rollen som ekonomichef.
De 130 familjerna ar fort-
satt delagare i fastigheten

motena genomfordes i
byns kyrka. Den enda lokal

® 2016 ansl6t sig Per-Anders och hyr ut denna till Torna

Hjort, med lang erfarenhet Hallestad Lanthandel AB.
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__ LAR KANNA VARA LANTHANDLARE

vecklingsarbetet handlar om att satsa fullt pA sommaren och sedan hitta vagar att
gé runt hela aret.

- Sedan ett ar tillbaka driver vi konferensverksamhet. Vi lockar med att komma ut
pa landet, samtidigt som det inte ar alltfor langt fran storstan. Vi sticker ut med var
lanthandel, att vi har naturen néra och ar en mysig by. Det ger konferensen ytterligare

varde, beskriver Erik.

"Det b a sta me d att En valfylld evenemangskalender lockar
d ri va I an th an de I a r ocksa besokare. I september ar det dags

for Weeping Willows i listan Over arets

att tr aﬁ as a man g a spelningar. Exempelvis forfattarsamtal,

m a nn i S ko r” elbilsexpo och sportkvallar dyker ocksa
upp bland stdende inslag som oktoberfest,

deltagande i Torna Héllestads kulturkvéll samt julmarknad.

- Det basta med att driva lanthandel ar att traffa s manga méanniskor och se dem
uppskatta det vi gor. Att vi far paverka och jobba for det storre - jobba for lands-
bygden, betonar Erik.

Vad det giller samarbetet med de andra lanthandlarna i Skane uppskattar han att
utbyta idéer, men ocksa att gora konkreta satsningar ihop som kampanjen Lant-
handlarbingot.

- Bingot gjorde sd att nya personer hittade hit och det var ménga som upptickte
att det finns fler lanthandlare dn den niarmaste. Det blev ett resande till landsbyg-
den istéllet for storstdderna nar man skulle uppleva ndgonting, sammanfattar han.
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Cykla mellan Kop lokalodlade
Huarod och blommor fran
Onnekop Brannestad
Gard
4

Spana efter kraftor
fran bron i Abjar

WA

l6vsbacken

\

Fira Valborg
bakom
Svenskops-

garden

Ta en selfie
med Roger
framfor

Nilssons
livs buss

Cykla i S6nnars-

Stotta skansk lanthandel — vinn
500 kronor i Lanthandlarbingo!

Nu har du chansen att ha kul, kanske testa nagot nytt och dessutom uppleva Skane
fran sin basta sida. Och dessutom har du chansen att vinna ett presentkort till ett
varde av 500 kronor pa den lokala lanthandeln. Inte illa, va? Lanthandlarbingo ar ett
initiativ for att stotta den viktiga, lokala naringen som bade fyller en stor samhalls-
funktion pa orten och bevarar det genuina Skane. Lycka tilll

Plocka jordgubbar
iIlnestorp

Q%

konstrundan
i Killhult

Koép ditt 16rdags-
godis hos Roger
pa Nilssons livs

PO

Njut aven
hemlagad tisdags-
lunch pa Huarods

lanthandel

Svalka dig med
_dppelmust fran
Ostra Sonnarslov

©

Plocka
liljekonvaljer

v

A
Kop en Kom och klappa Plocka ramslok
kanelbulle handlarens far i Satardd eller
vid matboden Gyaskogen
i Stehag
Besok korsbars- Drick en Kop farsk
dalen i Veberod lemonad kyckling fran
vid blomning fran Ebbatorps fagel
Solsken pa Lina & Evas
lanthandel ‘

Kop arets forsta
farskpotatis hos
Nilssons livs

3

Upptack naturen
kring Romeleasen

Kop fikabrod
hos Onnekops-
lanthandel

Oéﬂ

Inforskaffa
dig en -
flaska

senap

fran e
Tollarp §

Taen
selfie med
nagon i
kassan och

posta pa

sociala
medier

Ta ettdopp i
Ringsjon

w o

Aten god
lunch i cafét pa
Torna Hallestad

lanthandel

Ta en promenad i
Degeberga backar

Skam bort

dig sjatv Q

Ta med en van till
Nilssons varubuss

med en
bukett

Kop med fika
till stranden

tulpaner
@
. @

Kop lokal frukt
och gront pa
Onnekoéps
lanthandel

Kop en
Nilssons Nolla

pa Nilssons-
livs

Vandra i Abjars Kop lokala bénor
naturreservat eller lokalt kott
pa Onnekdps
Lanthandel
\." S
@
At en séndags- At en grillkorv
brunch pa pa Huardds
Torna Hallestad lanthandel
lanthandel

=
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Vill du driva eller stotta en lanthandel?
- Det dir en tuff utmaning, men det gar!

DROMMER DU OM att starta en lanthandel dar du bor, eller &r ni igdng och vill himta
tips och inspiration fran liknande initiativ? Kanske arbetar du med radgivning eller
landsbygdsutveckling och vill halla dig uppdaterad om lanthandlarnas mojligheter
och utmaningar. Da ar detta en skrift for dig!

HAR HAR VI SAMLAT:

= En sammanfattning av projektet Skanska lanthandlare (s. 2)

= Lanthandlarbingot - ett koncept som du dr vilkommen att l&na! (s. 2-3, 27)

= Tips till dig som vill driva lanthandel (s. 4-7)

= Roster och erfarenheter fran sju platser i Skane, dar lanthandeln bade ger service
och fungerar som en métesplats (s. 8-26)

Vill du ha ytterligare stod ar du alltid valkommen att kontakta
Coompanion fér kostnadsfri radgivning.
www.coompanion.se

LUNDALAND® C@MPANION [ EADER )| I

EJOPERATIV UTWECKLING
MITTSKANE UTVECKLMNG


http://www.coompanion.se

