
SAMVERKAN

Nyckeln 
till lokal
matberedskap:

Kartläggning visar: 
Genom att möjliggöra delade lager, vattenlösningar
och verktygspooler banar vi väg för fler lokala
producenter. 



KARTLÄGGNING AV SMÅSKALIGA ODLARES RESURSBEHOV – UTDRAG

Syftet:
KARTLÄGGA NULÄGE
STÄRKA LOKALSAMHÄLLE &
MATBEREDSKAP
MÖJL IGGÖRA RESURSDELNING

Uppgiften:
79  SMÅSKAL IGA ODLARE I
VALLENTUNA MED OMNEJD F ICK
SVARA PÅ ENKÄT
DJUPINTERVJUER MED 10  ODLARE

Genomfört av:
COOMPANION ROSLAGEN &  NORRORT
LANGHARD LANTBRUK
MAT &  SMAKER 
VALLENTUNA KOMMUN 

MED F INANSIER ING FRÅN 
LEADER UPPLANDSBYGD.

Sammanstä l ln ingen  utgår f rån  od la rnas  egna vardagser fa renheter och
v isa r va r r i k tade  insatser och  de lade  lösn ingar gör s tö rs t  ny tta .

VI HAR FRÅGAT
ODLARNA



Strukturella utmaningar:
HINDER OCH BEHOV ÄR IDENTISKA OAVSETT OM MAN ODLAR FÖR
SJÄLVHUSHÅLL ELLER FÖRSÄLJNING.  LÖSNINGARNA F INNS I
GEMENSAMMA INSATSER SNARARE ÄN INDIV IDUELLT STÖD.

Stor potential, tuffa flaskhalsar: 
ODLARNA HAR ETT STARKT ENGAGEMANG OCH V ILL  SÄLJA MER ,  MEN
STOPPAS AV T IDSBRIST ,  KRÅNGLIG LOGIST IK  OCH BR IST  PÅ
INFRASTRUKTUR –  INTE BR IST  PÅ V ILJA .

De främsta behoven för att
stärka den lokala maten:

MARK &  AVTAL:  LÅNGSIKT IG  T ILLGÅNG T ILL  ODL INGSYTA .
VATTEN:  SÄKRADE BEVATTNINGSLÖSNINGAR V ID  TORKA .
LAGER &  KYL :  DELAD FÖRVARING FÖR FÖRLÄNGD SÄSONG.
TID  &  ARBETSKRAFT:  GEMENSAMMA ARBETS INSATSER OCH
AVLASTNING.
FÖRÄDLING:  T ILLGÅNG T ILL  GODKÄNDA PRODUKTIONSKÖK OCH
UTRUSTNING.
FÖRSÄLJNING:  ENKLA ,  GEMENSAMMA SÄLJKANALER OCH BÄTTRE
SYNL IGHET .

HÄR ÄR
BEHOVEN
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